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เอกสารที่ใช้ในกระบวนการ
ชำระเงินด้วยสินเชื่อ



เอกสารที่ใช้ในกระบวนการชำระเงิน
 ด้วยการชำระเงินล่วงหน้า



ข้อตกลงและเงื่อนไขในเอกสาร 
การค้าระหว่างประเทศ

A term of payment, also sometimes called
payment term, is documentation that details
how and when your customers pay for your
goods or services. Terms of payment set your
business's expectations for payment, including
when clients pay and what penalties they may
receive for missed payments. With this outline,
your business can receive payment more
easily and make the payment process more
transparent to customers.



1. การชำระเงินล่วงหน้า 
 (Advance Payment)

วิธีนี้เป็นการตกลงระหว่างผู้ซื้อและผู้ขาย โดยการให้ผู้ซื้อชำระเงินล่วงหน้าก่อน จากนั้นผู้ขายจึงจะจัด
ส่งสินค้าตามสเป็กที่ตกลงกันไปยังผู้ซื้อ ซึ่งการชำระเงินรูปแบบนี้จะเห็นว่าภาระไปตกอยู่ที่ฝ่ายผู้ซื้อ

เพราะต้องแบกรับภาระในเรื่องคุณสมบัติของสินค้าที่อาจได้ไม่ตรงตามสเป็กที่ต้องการได้ ดังนั้นธุรกิจ
SMEส่วนใหญ่ จึงนิยมให้ผู้ขายทำหนังสือค้ำประกัน (Advance Payment Standby /

Guarantee)​ เพื่อเป็นการการันตีในคุณสมบัติของสินค้าส่งออกนั่นเอง ซึ่งวิธีการชำระเงินแบบนี้
เหมาะกับธุรกิจที่ส่งออกไม่มากนัก และผู้ซื้อยินยอมรับความเสี่ยงนั้นๆ



วิธีนี้เป็นวิธีตรงกันข้ามกับข้อแรก โดยเป็นการตกลงให้ผู้ขายจัดส่งสินค้าตาม สเป็กที่ผู้ซื้อเรียก
ร้อง ไปยังผู้ซื้อปลายทางเสียก่อน โดยผู้ขายจะจัดทำเอกสารการส่งออกสินค้า และทำข้อตกลง
กันว่าจะมีการชำระเงินค่าสินค้าเมื่อใด และอย่างไร ซึ่งวิธีการนี้ผู้ขายจะต้องเป็นผู้แบกรับความ

เสี่ยงที่อาจเกิดจากการไม่ปฏิบัติตามสัญญาหรือไม่ชำระค่าสินค้านั้นๆ ได้ ดังนั้นผู้ขายจึงนิยมให้ผู้
ซื้อทำหนังสือค้ำประกัน (Commercial Standby / Guarantee) ให้ไว้ เพื่อสามารถนำไป
ฟ้องร้องให้รับผิดได้ภายหลัง วิธีการชำระเงินแบบนี้มักจะเหมาะกับธุรกิจ SME ที่ไม่ใหญ่มากนัก

และยังเป็นคู่ค้าที่สามารต่อรองกันได้ง่ายอีกด้วย

2. การเปิดบัญชีขายเชื่อ 
 (Open Account)



3. การชำระเงินโดยตั๋วเรียกเก็บ
 (Bill for Collection) 

ผู้ขายจะส่งสินค้าไปยังปลายทางก่อน แต่ผู้ซื้อ
จะยังไม่อาจรับสินค้าได้ จนกว่าธนาคารผู้ขาย
จะแจ้งไปยังธนาคารผู้ซื้อให้มาชำระค่าสินค้า
เมื่อผู้ซื้อได้รับเอกสารจากธนาคารแล้วจึงนำไป
ชำระเงินตามจำนวนหรือรับรองตั๋วแลกเงิน และ
เมื่อมีการชำระเงินเรียบร้อยแล้ว จึงติดต่อ
ขอรับสินค้าได้ วิธีการชำระเงินแบบนี้เริ่มขยับ
ความเป็นสากลขึ้นมาบ้าง ดังนั้นจึงเหมาะกับ
ธุรกิจทั่วๆ ไป ตั้งแต่ขนาดกลางไปจนถึงขนาด
ใหญ่นั่นเอง



4.การชำระเงินโดยเลตเตอร์ออฟเครดิต
 (Letter of Credit หรือ L/C) 

วิธีนี้เป็นการลดความเสี่ยงของทั้ง 2 ฝ่าย ซึ่งทั้ง 2 ฝ่ายต่างไม่ต้องแบกรับ
ความเสี่ยงซึ่งกันและกันเลย โดยผู้ซื้อจะเปิด L/C ผ่านธนาคารของผู้ซื้อไป
ยังธนาคารของผู้ขายมีการระบุเงื่อนไขต่างๆ ใน L/C จากนั้นผู้ขายจึงจะ
ส่งสินค้าไปให้ผู้ซื้อ เมื่อผู้ขายส่งสินค้าตามเงื่อนไขก็นำเอกสารการส่งสินค้า
และเอกสารตามเงื่อนไข L/C ไปเรียกเก็บเงินกับธนาคารของผู้ขายได้เลย
ผู้ซื้อก็ชำระเงินแล้วธนาคารของผู้ซื้อก็จะมอบเอกสารต่างๆ ให้ผู้ซื้อไปรับ
สินค้าออกมาได้ ซึ่งจะเห็นว่าเป็นการชำระค่าสินค้าที่เสมอภาคในเรื่องความ
เสี่ยงทั้งผู้ซื้อและผู้ขายเลยทีเดียว วิธีการชำระเงินแบบนี้นับว่าเป็นวิธีการ

ชำระแบบสากลที่สุด และมีความปลอดภัยที่สุด



4.การชำระเงินโดยเลตเตอร์ออฟเครดิต 
(Letter of Credit หรือ L/C) (ต่อ)



ข้อตกลงและเงื่อนไขใน letter of credit
และใบสั่งให้เรียกเก็บ 

เอกสารประกอบการจัดส่งสินค้า (Shipping document)

1.  Transport Document

   2. Commercial Invoice

   3. Packing and Weight List

   4. Insurance Document



วิธีการชำระเงินทางการค้าระหว่างประเทศที่เหมาะสมและแข่งขันได้





1.วิธีการชำระเงินที่เป็นสากลที่นิยมใช้ในปัจจุบันมีกี่วิธีอะไรบ้าง แต่ละวิธีมีข้อดี-ข้อเสียแตกต่างกัน
อย่างไร จงอธิบาย
2.Shipping Documents ในกระบวนการ L/C มีอะไรบ้าง
3.จงบอกถึงเอกสารที่ผู้ซื้อและผู้ขายต้องใส่ใจดำเนินการจัดทำก่อนเริ่มกระบวนการซื้อขายด้วย B/C
4.หากผู้ขายเกรงว่าการเรียกเก็บอาจจะไม่ได้รับชำระเงิน หรือไม่ยอมรับรองตั๋วควรจะใส่คำสั่งให้
ธนาคารผู้ซื้อจัดทำเอกสารใด
5.ในการซื้อขายสินค้าด้วยวิธีเงินเชื่อ การจัดส่งเอกสารของผู้ขายเพื่อเรียกเก็บเงินจากผู้ซื้อจัดส่ง
อย่างไร
6.จงบอกชื่อของ Shipping Documents ที่สำคัญและหน้าที่ของเอกสารแต่ละชนิด


